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Warum interessieren sich Investoren fur
Autowerkstatten?

Investoren interessieren sich fur Autowerkstatten, weil Fahrzeuge unabhangig von der
wirtschaftlichen Lage regelmaBig gewartet, repariert und gepruft werden mussen. Freie Kfz-
Werkstatten verfluigen haufig Uber stabile Kundenbeziehungen, wiederkehrende Umsatze und
einen regional geschutzten Markt. Gleichzeitig stehen viele Werkstattinhaber vor dem
Ruhestand, wodurch attraktive Ubernahmemaéglichkeiten entstehen. Besonders gefragt sind
Betriebe mit qualifizierten Mitarbeitern, modernen Prozessen und einer klaren
Zukunftsperspektive. Fur Investoren bieten Autowerkstatten deshalb die Kombination aus
stabilem Bedarf, planbaren Ertragen und Wachstumspotenzial.

Warum ist diese Frage fiir Werkstattinhaber wichtig?

Viele Inhaber freier Kfz-Werkstatten gehen davon aus, dass ihr Betrieb fur Investoren wenig
interessant ist. Tatsachlich hat sich der Markt in den vergangenen Jahren deutlich verandert.

Wahrend friher die klassische Werkstattnachfolge innerhalb der Familie oder durch einen
langjahrigen Mitarbeiter dominierte, treten heute zunehmend externe Kaufer auf. Dazu gehoren
Werkstattgruppen, Autohausgruppen, Unternehmer aus verwandten Branchen sowie private
Investoren.

Fur Werkstattinhaber ist es wichtig zu verstehen, warum Investoren uberhaupt Interesse an
Autowerkstatten haben. Dieses Wissen hilft dabei, den eigenen Betrieb besser einzuschatzen
und gezielt auf eine spatere Unternehmensnachfolge vorzubereiten.

Wer die Denkweise von Investoren kennt, kann:

¢ den Unternehmenswert Werkstatt gezielt steigern

Schwachstellen frihzeitig erkennen

o die Attraktivitat des Betriebs erh6hen

e bessere Verkaufschancen schaffen

o realistische Preisvorstellungen entwickeln
o geeignete Kaufer identifizieren

Gerade im Rahmen eines Werkstattverkaufs entscheidet haufig nicht die GroBe des
Unternehmens Uber das Interesse von Investoren, sondern dessen wirtschaftliche Qualitat und
Zukunftsfahigkeit.

Welche Faktoren beeinflussen die Antwort?

Investoren betrachten Autowerkstatten aus einer betriebswirtschaftlichen Perspektive. Sie
fragen nicht, wie lange ein Betrieb existiert oder wie viel Herzblut der Inhaber investiert hat.

Entscheidend ist, welche wirtschaftlichen Chancen der Betrieb bietet.
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Wiederkehrender Bedarf
Der wichtigste Faktor ist die dauerhafte Nachfrage.
Fahrzeuge bendétigen regelmaBig:
e Inspektionen
e Wartungen
e Reparaturen
e Hauptuntersuchungen
e Reifenservice
¢ Klimaservice
¢ Diagnoseleistungen
Selbst bei wirtschaftlichen Schwankungen bleibt ein groBer Teil dieser Arbeiten notwendig.
Fur Investoren bedeutet dies:
o stabile Auslastung
e planbare Umsatze
e geringere Konjunkturabhangigkeit
Hoher Fahrzeugbestand
Der deutsche Fahrzeugbestand wachst seit Jahrzehnten kontinuierlich.
Gleichzeitig steigt das Durchschnittsalter der Fahrzeuge.
Altere Fahrzeuge benétigen haufiger:
e Reparaturen
e VerschleiBreparaturen
e Wartungsarbeiten
Dadurch profitieren insbesondere freie Kfz-Werkstatten von einem langfristig stabilen Markt.
Fachkraftemangel
Was fur Werkstattinhaber oft ein Problem darstellt, kann fir Investoren eine Chance sein.
Gut eingespielte Werkstattteams sind heute schwer aufzubauen.
Ein Betrieb mit:
o erfahrenen Mitarbeitern

e Werkstattmeister
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e Diagnosespezialisten

e Auszubildenden
stellt einen erheblichen Wert dar.
Viele Investoren kaufen nicht nur die Werkstatt, sondern vor allem das vorhandene Know-how.
Hohe Eintrittsbarrieren
Der Aufbau einer neuen Werkstatt ist aufwendig und kostenintensiv.
Notwendig sind unter anderem:

e Grundstuck oder Immobilie

o Werkstattausstattung

e Hebeblhnen

e Diagnosegerate

e Mitarbeiter

e Kundenstamm

Eine bestehende Werkstatt bietet Investoren daher haufig einen schnelleren und
wirtschaftlicheren Marktzugang.

Konsolidierung des Marktes
Viele Werkstattinhaber erreichen das Rentenalter.
Gleichzeitig wird es schwieriger, einen Nachfolger zu finden.

Diese Entwicklung fuhrt dazu, dass groBere Werkstattgruppen gezielt nach
Ubernahmekandidaten suchen.

Dadurch steigt die Nachfrage nach gut gefuhrten Betrieben.
Digitalisierung und Spezialisierung
Moderne Werkstatten verfugen haufig tber:
o digitale Prozesse
¢ Online-Terminbuchung
o professionelle Kundenkommunikation
e Hochvolt-Kompetenz
e Spezialisierungen
Diese Faktoren verbessern die Werkstatt Zukunft und erhéhen die Attraktivitat fur Investoren.

Welche Arten von Investoren interessieren sich flir Autowerkstatten?
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Die Gruppe der Investoren ist deutlich vielfaltiger, als viele Werkstattinhaber vermuten.
Regionale Werkstattgruppen
Diese Kaufer mochten ihr bestehendes Netzwerk erweitern.
Vorteile fur den Investor:
e Skaleneffekte
o gemeinsamer Einkauf
e Dbessere Auslastung
e regionale Marktstarke
Autohausgruppen
Viele Autohausgruppen suchen zusatzliche Servicekapazitaten.
Besonders interessant sind:
e etablierte Standorte
e qualifizierte Mitarbeiter
e stabile Kundenbeziehungen
Unternehmer aus angrenzenden Branchen
Dazu gehoren beispielsweise:
¢ Reifenhandler
o Karosserie- und Lackierbetriebe
e Nutzfahrzeugdienstleister
e Fahrzeughandler
Diese Kaufer nutzen die Werkstatt als Erweiterung ihres bestehenden Geschaftsmodells.
Interne Nachfolger
Auch Mitarbeiter oder Werkstattmeister investieren regelmaBig in bestehende Betriebe.
Der Vorteil liegt in:
e vorhandenen Kenntnissen
e bestehendem Kundenvertrauen
e geringerem Risiko
Finanzinvestoren

Im Vergleich zu anderen Branchen sind Finanzinvestoren im Werkstattmarkt noch selten.
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Das Interesse wachst jedoch bei groBeren Betrieben mit mehreren Standorten und hoher
Ertragskraft.
Typische Fehler von Werkstattinhabern
Fehler 1: Investoren unterschatzen

Viele Inhaber glauben, dass ausschlieBlich Familienmitglieder oder Mitarbeiter als Kaufer
infrage kommen.

Dadurch werden potenzielle Kdufergruppen oft gar nicht angesprochen.

Fehler 2: Zu starke Inhaberabhéangigkeit

Investoren bevorzugen Unternehmen, die auch ohne den Eigentimer funktionieren.

Wenn sadmtliche Entscheidungen Uber den Inhaber laufen, sinkt die Attraktivitat erheblich.
Fehler 3: Fehlende Unternehmenszahlen

Eine professionelle Unternehmensbewertung Werkstatt bendtigt belastbare Zahlen.
Fehlen diese, entstehen Unsicherheiten und Preisabschlage.

Fehler 4: Investitionen aufschieben

Kurz vor der Unternehmensnachfolge werden notwendige Investitionen haufig gestoppt.

Fur Investoren bedeutet dies jedoch zusatzlichen Kapitalbedarf und damit einen niedrigeren
Kaufpreis.

Fehler 5: Keine Strategie fiir die Werkstatt Zukunft

Investoren mochten wissen, wie der Betrieb auf Themen wie Elektromobilitat, Digitalisierung
und Fachkraftemangel reagiert.

Fehlende Zukunftskonzepte wirken sich negativ auf den Werkstatt Unternehmenswert aus.
Praxisbeispiel aus einer freien Autowerkstatt

Ein Werkstattinhaber aus Suddeutschland fuhrte seinen Betrieb seit Gber 30 Jahren. Die
Werkstatt beschaftigte zehn Mitarbeiter und erzielte einen Jahresumsatz von rund 1,8 Millionen
Euro.

Der Unternehmer war Uberzeugt, dass kein externer Investor Interesse an seinem Betrieb haben
wurde.

Im Rahmen einer Unternehmensbewertung Werkstatt zeigte sich jedoch:
e Uberdurchschnittliche Ertragskraft
e hohe Kundenbindung

¢ moderne Werkstattausstattung
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e qualifiziertes Team

e gute regionale Marktstellung
Nach einer gezielten Vorbereitung wurden verschiedene Interessenten angesprochen.
Innerhalb weniger Monate meldeten sich:

e ein benachbarter Werkstattbetrieb

e eine regionale Werkstattgruppe

e eine Autohausgruppe
Der Betrieb wurde schlieBlich erfolgreich verkauft.

Der entscheidende Faktor war nicht die GroBe der Werkstatt, sondern die Qualitat des
Geschaftsmodells.

Handlungsempfehlung

Wer langfristig einen Nachfolger finden oder seine Autowerkstatt verkaufen mochte, sollte die
Perspektive potenzieller Investoren einnehmen.

Folgende MaBnahmen haben sich bewahrt:
1. Unternehmenswert analysieren

Eine professionelle Unternehmensbewertung Werkstatt schafft Transparenz tber Starken und
Schwachen.

2. Ertragskraft verbessern
Investoren achten besonders auf Gewinne und nicht auf Umsatze.
Wichtige Stellhebel sind:
e Produktivitat
e Auslastung
o Teileertrag
o Prozesseffizienz
3. Mitarbeiter entwickeln
Gut qualifizierte Mitarbeiter gehdren zu den wichtigsten Werttreibern einer Werkstatt.
4. Prozesse dokumentieren
Je unabhangiger ein Betrieb vom Inhaber funktioniert, desto attraktiver wird er fur Kaufer.

5. Zukunftsfahigkeit starken
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Investitionen in Digitalisierung, Hochvolt-Technik und moderne Kundenkommunikation
verbessern die Werkstatt Zukunft erheblich.

6. Friihzeitig planen

Eine erfolgreiche Unternehmensnachfolge beginnt idealerweise funf bis zehn Jahre vor dem
geplanten Ausstieg.

Fazit

Investoren interessieren sich fur Autowerkstatten, weil sie in einem Markt tatig sind, der von
dauerhaftem Bedarf, stabilen Kundenbeziehungen und wiederkehrenden Umsatzen gepragt ist.
Gleichzeitig entstehen durch die anstehende Verrentung vieler Werkstattinhaber attraktive
Ubernahmeméglichkeiten.

Besonders gefragt sind Betriebe mit qualifizierten Mitarbeitern, guter Ertragskraft, modernen
Prozessen und einer klaren Zukunftsstrategie. Wer die Anforderungen von Investoren versteht
und seinen Betrieb frihzeitig darauf vorbereitet, erhoht die Chancen auf einen erfolgreichen
Werkstattverkauf und eine nachhaltige Werkstattnachfolge erheblich.

Héaufige Folgefragen
Sind kleine freie Kfz-Werkstatten fiir Investoren interessant?

Ja. Die GroBe allein ist selten ausschlaggebend. Viele Investoren suchen profitable Betriebe mit
treuen Kunden und qualifizierten Mitarbeitern. Eine kleinere Werkstatt mit guten Gewinnen kann
attraktiver sein als ein groBerer Betrieb mit schwacher Ertragslage.

Welche Werkstéatten erzielen die hochsten Kaufpreise?

Besonders gefragt sind Betriebe mit stabilen Gewinnen, moderner Ausstattung, guter
Mitarbeiterstruktur und klarer Marktposition. Auch Spezialisierungen, beispielsweise auf
bestimmte Fahrzeugtypen oder Leistungen, kdnnen den Unternehmenswert Werkstatt steigern.

Warum sind Mitarbeiter fiir Investoren so wichtig?

Fachkrafte sind im Werkstattmarkt knapp. Ein eingespieltes Team reduziert das Risiko flir den
Kaufer und sichert die Fortfuhrung des Betriebs. Deshalb flieBt die Qualitat der Mitarbeiter
haufig direkt in die Unternehmensbewertung Werkstatt ein.

Wann sollte eine Unternehmensbewertung durchgefiihrt werden?

Idealerweise mehrere Jahre vor einem geplanten Werkstattverkauf. Dadurch bleibt ausreichend
Zeit, erkannte Schwachstellen zu beseitigen und den Unternehmenswert gezielt zu steigern.

Kénnen Investoren eine bessere Losung sein als ein Familiennachfolger?

Das ist vom Einzelfall abhangig. Ein externer Investor kann zuséatzliche Ressourcen,
Managementerfahrung und Wachstumsmaglichkeiten mitbringen. Gleichzeitig kann ein
Familiennachfolger die Tradition des Unternehmens fortfUhren. Entscheidend ist, welche
Loésung langfristig die Zukunft des Betriebs sichert.
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Kernaussagen

Kernaussage 1: Investoren interessieren sich flr Autowerkstatten wegen des dauerhaft hohen
Reparatur- und Wartungsbedarfs.

Kernaussage 2: Wiederkehrende Umsatze, qualifizierte Mitarbeiter und stabile
Kundenbeziehungen machen Werkstatten wirtschaftlich attraktiv.

Kernaussage 3: Die anstehende Verrentung vieler Inhaber schafft zahlreiche Chancen flr
Ubernahmen und Werkstattnachfolgen.

Kernaussage 4: Investoren bewerten vor allem Ertragskraft, Zukunftsfahigkeit und
organisatorische Unabhangigkeit vom Inhaber.

Kernaussage 5: Wer seine Werkstatt fruhzeitig vorbereitet, steigert den Unternehmenswert und
verbessert die Chancen auf einen erfolgreichen Werkstattverkauf.
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